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Transforma e Impulsa la
carrera de tus colaboradores

Herramientas Reales para Retos Reales

e e

Catalogo de Cursos y Capacitacion




INTRODUCCION

El entorno farmaceutico esta cambiando a una velocidad que exige algo mas
gue conocimiento técnico. Hoy, las companias necesitan equipos capaces de
adaptarse, conectar emocionalmente y generar resultados sostenibles.

En XOLOMONFR creemos que la capacitacion No es un gasto, Sino una inversion
que transforma culturas, fortalece liderazgosy eleva el rendimiento comercial.
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Metodologia
XOLOMON Learning

Nuestro proceso se basa en cuatro pilares que aseguran resultados tangibles:
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Creamos programas personalizados

gue se adaptan a tus metas
comerciales.
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Evaluamos impactoy
sostenibilidad del aprendizaje
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Técnica de ventas
El cliente es el Héroe

Transforma la forma en que tu equipo conecta
con los médicos y cierra mas ventas.

Las ventas ya no dependen solo del producto, sino de la historia que cuentas. Este curso
enseNa a los equipos comerciales a convertir al cliente en el protagonista, aplicando
principios de storytelling para generar conexion emocional y resultados inmediatos.

Beneficios del curso:

Comprender como funciona la

=t ' Aprender la estructura narrativa Practicar cierres efectivos
atenciony la memoriaen la del héroe aplicada a la bbasados en empatia
mente del cliente. visita médica. Y proposito.
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Gerentes de Alto Valor

Un equipo de Profesionales de Alto Valores Imparable

Forma lideres que inspiran, ejecutan y multiplican
el valor en su equipo.

Un equipo de alto valor comienza con un liderazgo consciente. Este programa desarrolla las
competencias esenciales de los gerentes modernos: claridad, productividad, caracter y
capacidad para alinear a su equipo con la mision de la compahia.

Beneficios del curso:

Liderazgo centrado Ejecucion efectivay
en proposito. coaching para
equipos de ventas.
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Neuro-Negociacion

Descubre el Poder de la Psicologia en la Negociaciéon

Negocia mejor, cierra mads: psicologia
aplicada a resultados reales

Negociar es entender como piensan, sienten y deciden las personas. Este curso combina
neurociencia y empatia tactica para ensenar a influir en los sistemas racional y emocional del
cerebro humano durante una negociacion.

Beneficios del curso:

Dominar técnicas de
empatia tactica para
conectar con el
interlocutor.

Aplicar principios de
neurocomunicacion en
contextos comerciales.

Mejorar resultados sin
sacrificar relaciones.
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Business Model Canvas

Transforma la forma en que tu equipo conecta
con los médicos y cierra mds ventas.

El Business Model Canvas ayuda a los equipos a comprender, innovar y comunicar mejor la
estrategia comercial. Permite alinear areas, identificar oportunidades y planificar con

claridad.

Beneficios del curso:

Mapear los 9 bloques del Conectar la propuesta de
modelo de negocio. valor con los segmentos
de cliente.
Identificar areas de mejora y
nuevas oportunidades
de valor.

BUSINESS MODEL CANVAS

Actividades Propuesta Relacioén Segmentos
Socios clave
clave de valor con Clientes de Clientes
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Diseno de la

Propuesta de Valor

Crea ofertas que realmente importan
a tus clientes.

Este curso ensefa a identificar qué quieren, temen y necesitan los clientes, y a disenar
soluciones que alivien frustraciones y generen beneficios tangibles. Basado en la
metodologia de Alexander Osterwalder.

Beneficios del curso:

@ Desarrollar el perfil del cliente
(Jobs, Pains, Gains).

@ Construir el mapa de valor
alineado al cliente.

@ ofreces y lo que el cliente
realmente valora.

{";ﬁ.\ ‘ Validar el encaje entre lo que
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Story Brand para la

Industria Farmacéutica

Clarifica tu mensaje y conecta de manera efectiva
con médicos, pacientes y stakeholders.

Basado en la metodologia StoryBrand, este curso ayuda a simplificar mensajes complejos
para que la comunicacion farmacéutica sea clara, empatica y persuasiva.

Beneficios del curso:

.@ Aprender los 7 elementos de la narrativa
StoryBrand.

©)

Definir al héroe (cliente) y al guia (marca).

@ Aplicar StoryBrand en campanas farmacéuticas
reales.
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Ventas Virtuales Efectivas

Domina las habilidades que impulsan las ventas
en entornos digitales.

Las ventas omnicanal exigen adaptabilidad, comunicaciéon emocional y manejo tecnologico.
Este curso ensenha coOmo conectar, persuadir y cerrar en entornos virtuales con autenticidad y
resultados.

Beneficios del curso:

XOLOMONR, expertos en ventas
omnicanal.

Estrategias de videollamadas
de alto impacto.

@ Uso de redes sociales y marca
personal profesional.

i ® \ Cestion emocional y productividad
Oy RN IR %) en ventas remotas.
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Agilidad Comercial y OKRs en

la Industria Farmacéutica

Convierte tus equipos en organizaciones
dgiles y alineadas.

El curso ensena a implementar metodologias agiles y OKRs para mejorar la gestion
comercial, acelerar decisiones y medir resultados en tiempo real. Disefado especificamente
para los retos del sector farmacéutico.

Beneficios del curso:

Implementar sprints comerciales y
tableros Kanban.
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Medir desempeio y promover la
mejora continua.
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Inteligencia Artificial para

Marketing y Ventas

Crea mds, en menos tiempo y
con mayor impacto.

La IA es la nueva aliada estratégica de los equipos de marketing y
ventas. Este curso ensefna a usar herramientas de |A para acelerar
procesos, generar contenido y optimizar decisiones comerciales.

Beneficios del curso:

Uso practico de herramientas
de IA para analisis de mercado
y generacién de contenido.

Automatizacion de tareas de
marketing.

Integracidén ética y responsable
de la IA en el flujo de trabajo
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Beneficios Globales para
tu Organizacion

Las ventas omnicanal exigen adaptabilidad, comunicaciéon emocional y manejo tecnoldgico.
Este curso ensena como conectar, persuadir y cerrar en entornos virtuales con autenticidad y
resultados.

Programas disefiados por expertos Capacitacion practica, medible y
en la industria farmacéutica. alineada con tus objetivos comerciales.

Metodologias modernas basadas en Resultados visibles en engagement,
neurociencia, storytelling y agilidad. productividad y desempefio.
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